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A volta do [T {10}

VENDAS POR SORTEIO E
LANCE CRESCEM DESDE
2008 E DISPARARAM
NESTE ANO

0 consorcio esta de volta.
Depois de passar mais de
uma década em baixa frente
as facilidades do financia-
mento e do leasing, as res-
tricoes ao crédito impostas
pelo Banco Central no fim de
2010 impulsionaram o vo-
lume de negocios no velho
sistema de sorteios e lances.

"Desde 2008, o brasileiro
tem optado mais por essa
modalidade de financia-
mento, que tem menor cus-
to financeiro e maior facili-
dade de aprovagao do cré-
dito"”, diz Décio Carbonari
de Almeida, presidente da
Anef (Associacdo Nacional
das Empresas Financeiras
das Montadoras).

De acordo com o proprio
Banco Central, as vendas de
cotas de consorcio de carros
tiveram aumento de 48% no
primeiro trimestre deste ano
em relagao ao mesmo perio-
do de 2010.

No consorcio existe a co-
branca de uma taxa de ad-
ministracao, que gira em
torno de 14% sobre o valor
do veiculo, além do reajuste
das parcelas de acordo com
as mudancas nas tabelas
dos carros zero-quildmetro.
Por outro lado, ndao ha juros
e o custo final € menor.

"0 consorcio funciona co-

SIMULACAO PARA COMPRA DE VEICULO

0 ideal é comprar o carro a vista para nao pagar juros e nem acumular dividas ao longo
do ano. Isso, no entanto, nem sempre é possivel. 0 mercado financeiro oferece trés opgoes

de financiamento. Veja abaixo como ficariam as prestacoes para a compra de um veiculo
zero quilometro, no valor de RS 40 mil (preco aproximado do Fiat Palio Essence
1.6, 16 vdlvulas), pelo prazo de 60 meses, no (DC, no consdrcio e no leasing:

(onsorcio

Leasing
TAXA Taxa de Tarifa de cadastro, Tarifa de
administragdo de 14% do | juros (varia de acordo | cadastro
valor do veiculo com a financeira (varia de acordo
e 10F (3%) com a administradora)
PRAZO Cliente define ao ingressar | Comprador define Minimo de 24
no grupo (lei ndo numero de parcelas e maximo de 60
estabelece prazos, o mais | (minimo de 2 e meses
praticado é de 60 meses) | maximo de 60 meses)
ALIEMACAD | Documento em nome do | Documento em Documento em
cliente,mas alienado nome do cliente,mas | nome da
a administradora alienado a financeira | administradora

Fonte: Abac, Anef e FaV

10

P Entrada de 500/0

P Taxa de 2 ,1‘!—%1
Prestagio RS 1.220,01
mensal

Total pago RS 73.200,60
Variacdo 83%

Mo uma espécie de poupan-
¢a programada e é indicado
para quem nao quer ou nao
consegue obter financia-
mento”, explica Paulo Rossi,
presidente da Abac (Associa-
¢ao Brasileira de Adminis-
tradoras de Consarcio).
Apesar de ser bastante

P Previsio para eventual
. 0
reajuste anual de 3 ,6 /0

Parcela inidal
Parcela media

Parcela final
Total pago

RS 766,67

RS 838,63

RS 914,87

R$ 50.317,56
25,8%

Variacao

atrativo, o consércio tam-
bém tem suas desvanta-
gens. A principal delas é
que, para receber o veiculo,
0 consumidor precisa dar
um lance —o que nem sem-
pre é possivel— ou torcer
para ser sorteado logo (um
azarado pode levar anos).

P Taxa de juro mensal de 2010
p Sem IOF (Imposto sobre

Operagdes Financeiras)

Prestacao RS 1.167,98

mensal

Total pago RS 70.078,76
Variacao 75,2% S
Por isso, o consumidor

que precisa de rapidez na
entrega do veiculo deve op-
tar por outras duas modali-
dades de financiamento: o
CDC (Crédito Direto ao Con-
sumidor) ot o leasing.

A diferenca entre os dois
sistemas aparece ja na do-

cumentacao dos veiculos.
No CDC, o carro sai no nome
do comprador, mas alienado
para uma instituicao finan-
ceira. No leasing o carro
pertence ao banco e e ar-
rendado para o cliente. Em
ambos 0s casos as parcelas
sao fixas.

Quem opta pelo (DC pode
parcelar a compra em até 60
meses. Se houver antecipa-
¢ao no pagamento das par-
celas, o consumidor tem di-
reito a abatimento dos ju-
ros. Ja no leasing, o prazo
de financiamento tem que
ser respeitado (minimo de
24 meses e maximo de 60) e
nao ha desconto no caso de
pagamentos antecipados.

"Mas, ao final do contra-
to, o cliente pode ficar com
0 carro, pagando um resi-
dual, ou entregar o carro e
fazer outro leasing”, explica
Evaldo Alves, professor de
economia da FGV (Fundacao
Getdlio Vargas).

A maioria dos bancos e fi-
nanceiras cobram uma taxa,
denominada de tarifa de
cadastro — a antiga TAC (taxa
de abertura de crédito)—
para fazer o cadastro do
cliente. A cobranca esta de
acordo com as regras do
Banco C(entral, de acordo
com as instituicoes.

0 Procon, no entanto,
contesta a informacao e diz
que a cobranca fere o Codigo
de Defesa do Consumidor.

(Analuiza Tamura)

Page 1/2



Page 2/2



